
OFFRE DE STAGE DE FIN D’ÉTUDES INGÉNIEUR (H/F)

"Définir les canaux de vente aux 
collectivités de petite/moyenne taille 
et proposer une stratégie commerciale 
à l’équipe"

Durée 6 mois, à compté du 1er mars 2025

Votre mission

L’offre de stage ci-dessous est proposée par la Business Unit Syngenta Professional 
Solutions. Cette BU est en charge des activités non agricoles pour Syngenta en France. 
Ses marchés sont par exemple : les cultures ornementales, le désherbage industriel, 
l’hygiène publique, la protection du patrimoine arboré, les gazons sportifs, …

Vous serez intégré au sein de l’équipe SPS sous la responsabilité directe du responsable marketing 
Treecare. Votre mission se déroulera auprès des collectivités, distributeurs et applicateurs. Votre mission 
sera une mission sur le terrain intégrant une dimension marketing et une dimension commerciale. 
Vous serez amené à maitriser des éléments techniques et réglementaires pour lesquels vous serez 
formé. Votre mission consistera en :

Vous serez formé et accompagné dans vos missions par l’équipe Syngenta SPS qui vous apportera 
tout le support technique, commercial, réglementaire, marketing et communication nécessaire.

• Réaliser une étude de marché : Identifier les canaux par lesquels les collectivités achètent leurs 
produits de désherbage, entretien des arbres et biocides. Opérer des segmentations selon la 
taille des collectivités. Déterminer quels produits elles achètent et présenter une photo du marché 
(produits, part de marché, chiffre d’affaire estimé, ….).

• Renseigner les données collectées dans la base de données SalesForce.
• Proposer une stratégie commerciale à l’équipe SPS pour développer les ventes des produits du 

portefeuille Syngenta SPS chez les collectivités : Go To Market, offre produit, pricing, campagne 
de communication, …



OFFRE DE STAGE DE FIN D’ÉTUDES INGÉNIEUR (H/F)

Durée 6 mois, à compté du 1er mars 2025

Le stage se déroulera avec une grande part d’autonomie. Il y aura des déplacements et des rendez 
vous à prendre. Une voiture sera mise à disposition et les frais de déplacement seront pris en charge. 
Le candidat doit impérativement être titulaire du permis de conduire B et avoir une aisance naturelle 
pour travailler en autonomie, se prendre en charge et interagir avec autrui (membres de l’équipe SPS 
et clients qu’il aura à rencontrer)

Qualifications / Profil

• Ingénieur Agri / Agro ou équivalent / Mobile / Titulaire du Permis B

Qualitées recherchées

• Curiosité, créativité, esprit de synthèse, rigueur, esprit d’équipe, faculté de communication écrite 
et orale, pédagogie.

Lieux de travail

• Toute France basé dans l’ouest entre Nantes et Bordeaux

La candidature doit être envoyée à
noemie.rezkallah@syngenta.com

copie celine.le_guern@syngenta.com 

"Définir les canaux de vente aux 
collectivités de petite/moyenne taille 
et proposer une stratégie commerciale 
à l’équipe"


